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NEGÓCIOS EM REDE 
 
Negócios em rede, também conhecidos como marketing de rede ou 
marketing multinível (MLM), são modelos de negócios em que os 
participantes vendem produtos ou serviços diretamente aos consumidores 
e recrutam outras pessoas para se juntarem à rede de vendas. Esse modelo 
se baseia em um sistema de recompensas, onde os participantes ganham 
comissões pelas vendas que fazem e pelas vendas de suas equipes 
recrutadas. Aqui estão alguns conceitos-chave e características dos 
negócios em rede: 
 

• Hierarquia de Vendas: Os participantes constroem uma equipe de 
vendas, muitas vezes chamada de downline, recrutando outros para 
se tornarem distribuidores ou afiliados. Cada pessoa recrutada pode 
fazer o mesmo, criando uma hierarquia de vendas. 

• Produtos e Serviços: Os negócios em rede vendem uma variedade de 
produtos e serviços, que podem incluir suplementos alimentares, 
produtos de beleza, roupas, produtos digitais, serviços de 
telecomunicações, entre outros. 

• Comissões e Bônus: Os participantes ganham comissões sobre as 
vendas diretas que fazem e podem receber bônus com base no 
desempenho de suas equipes e metas atingidas. 

• Treinamento e Suporte: As empresas de MLM frequentemente 
oferecem treinamento e suporte aos participantes para ajudá-los a 
ter sucesso em vendas e recrutamento. 

• Estratégia de Recrutamento: Muitas vezes, o recrutamento de novos 
membros é uma parte importante do modelo de negócios, e os 
participantes são incentivados a construir equipes para aumentar 
seus ganhos. 

• Eventos e Reuniões: Os eventos e reuniões são comuns nos negócios 
em rede e servem para treinamento, motivação e reconhecimento 
de desempenho. 

• Controvérsias: Os negócios em rede têm sido alvo de controvérsias e 
críticas ao longo dos anos, com preocupações sobre práticas 
enganosas, promessas de enriquecimento rápido e estruturas que se 
assemelham a esquemas de pirâmide. 

• Legalidade e Regulamentação: A legalidade dos negócios em rede 
varia de país para país. Alguns países têm regulamentações 
específicas que as empresas de MLM devem cumprir. 

 



 

 2 

 
• Investimento Inicial: A maioria das empresas de MLM requer um 

investimento inicial para participar, que geralmente inclui a compra 
de um kit de início ou produtos. 

 
É importante notar que, embora algumas pessoas tenham sucesso nos 
negócios em rede, a maioria dos participantes não gera grandes 
rendimentos e muitos abandonam o negócio. Antes de ingressar em uma 
empresa de MLM, é fundamental fazer uma pesquisa completa e entender 
os detalhes do plano de compensação, as práticas de negócios da empresa 
e suas obrigações financeiras. 
 
Além disso, é importante considerar que o sucesso nos negócios em rede 
geralmente requer habilidades de venda, recrutamento e gerenciamento 
de equipe, bem como uma compreensão sólida do mercado e dos produtos 
ou serviços oferecidos. Portanto, a educação, o treinamento e o 
comprometimento são fundamentais para obter sucesso nesse modelo de 
negócios. 
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